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WAS IST CROWDFUNDING?

Crowdfunding
ist ein alternatives 

Finanzierungssystem, bei dem 
interessierte Menschen eine neue 

Idee, bzw. ein neues Projekt, 
Produkt oder Unternehmen 

gemeinsam unterstützen

- DIE ERFOLGREICHSTEN ÖSTERREICHISCHEN KAMPAGNEN -
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Mozart nutzt 

Crowdfunding, um 
seine Klavierkonzerte 

vorzufinanzieren
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- WACHSTUM AB 2013 -

GESAMTVOLUMEN

11.136,986 Mio. €
SEIT 2013

VOLUMEN-STEIGERUNG

335%
2014 - 2015

ANZAHL DER ERFOLGREICH FINANZIERTEN PROJEKTE
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Seit dem Bestehen der österreichischen 
Crowdfunding-Plattformen konnten über 

100 Projekte erfolgreich finanziert werden

2010

106
PROJEKTE

Seit der Geltung des Alternativfinanzierungsgesetzes 
im September 2015 wurden mehr als dreimal so viele 

Ideen finanziert wie zuvor

25.3
Mio. €

2015
SEPTEMBER

VORHER NACHHER
AltFG

2013: 5 2014: 21 2015: 46 2016: 34
BIS JULI

QUELLE :  WIRTSCHAFTSKAMMER ÖSTERREICH

Die oekostrom AG 
finanzierte mit dieser 
Crowdsponsoring-Kampagne 
die Produktion einer 
mobilen Solaranlage, die 
hausgemachte Energie 
direkt ins Netz speist und 
somit Geld spart

WIE FUNKTIONIERT CROWDFUNDING?

Investoren bekommen 
am Ende eine materielle 

oder finanzielle 
Gegenleistung

Viele Unterstützer 
investieren kleine 
Beträge, was das 

Verlustrisiko mindert

Über Internet-Plattformen kann eine Idee einer 
weiten Anzahl von gleichgesinnten Menschen 

(Crowd) vorgestellt werden und so bei diesen um 
Unterstützung (Funding) geworben werden
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Auf die Idee für ein Getränk gegen Katerbeschwerden ist Gründer 
Julian Juen auf einer Reise nach Peru gekommen. Das Getränk wird 

aus der peruanischen Hochlandkaktusfeige gewonnen

NAME: SIMON   PROJEKT: MINI-KRAFTWERK FÜR DEN BALKON   PLATTFORM: 1000X1000

NAME: KAAHÉE    PROJEKT: ANTI-KATER GETRÄNK   PLATTFORM: CONDA

Wie viel: 654.223 €

Wie viel: 1 Mio €

1832
Der Reclam Verlag 
wirbt um freiwillige 

Spenden, um ein 
Gedicht verlegen zu 

können

CROWDFUNDING-MODELLE

- Die Crowd spendet Geld -
- Keine materielle oder finanzielle Gegenleistung -

- Verwendung für z.B. gemeinnützige Vereine -

CROWDDONATION

- Die Crowd gibt Geld -
- Konkrete Gegenleistung, meistens das Produkt -

- Verwendung für z.B. Kulturprojekte, Erfindungen -

CROWDSPONSORING

- Die Crowd investiert Geld -
- Erfolgsbedingte Beteiligung am Projekt -

- Verwendung für z.B. Start-ups, Selbstständige -

CROWDINVESTING

- Die Crowd verleiht Geld -
- Geld wird mit Zinsen zurückgezahlt -
- Verwendung für z.B. mittelständische

Unternehmen, Immobilien -

1713
Unterstützer von 

Dichter Alexander 
Pope spenden je zwei 

Goldmünzen für 
Übersetzungsarbeiten 

und werden dafür 
namentlich im Buch 

erwähnt

CROWDLENDING

FUNDINGSCHWELLE
Die Mindestsumme, die erreicht werden muss, damit das Projekt 
starten kann. Wird diese Zielsumme nicht erreicht, erhalten alle 

Unterstützer ihr Geld zurück. Dies ist das „Alles-oder-Nichts-Prinzip“

FUNDINGLIMIT
Die Maximalsumme, die von der Crowd eingesammelt werden soll

TIPPS FÜR ERFOLGREICHES CROWDFUNDING
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New Yorker Bürger 

finanzieren den 
Aufbau der 

Freiheitsstatue

Das für das eigene Projekt 
passende Crowdfunding-Modell 

und die Plattform wählen

Eine realistische 
Fundingschwelle setzen

Eine Auswahl von attraktiven 
Gegenleistungen anbieten

Das Projekt und das Team 
dahinter vorstellen

Regelmäßig über
Fortschritte informieren

ALTERNATIVFINANZIERUNGSGESETZ

Für Privatpersonen gilt ein maximaler 
Anlagebetrag von 5.000 €. Ab 5.000 € muss ein 
Investor eine Erklärung abgeben, dass er mehr 
als 2.500 € Netto-Einkommen hat oder nicht 
mehr als 10% seines Privatvermögens investiert

Sollen mehr als 100.000 € in ein 
Crowdfunding-Projekt investiert werden,
muss ein Informationsblatt, das alle
wichtigen Daten für eine Anlageentscheidung 
zusammenfasst, erstellt werden

Ab 1,5 Mio. € ist ein Kapitalmarktprospekt 
Light zu erstellen und ab 5 Mio. € gilt die 
volle Prospektpflicht

Verwendungszweck der
Gelder klar kommunizieren

Von anderen 
Crowdfunding-Projekten lernen

Unterstützung von Familie, 
Freunden und Bekannten 

einholen

Einen kontinuierlichen Dialog 
mit Investoren pflegen

Die Interessengruppe finden
und gezielt ansprechen

Genügend Zeit für die 
Kampagne einkalkulieren

5.000 €

100.000 €

1,5 Mio €

(GILT FÜR CROWDLENDING UND CROWDINVESTING)

QUELLEN www.crowdfunding.de | www.fuer-gruender.de
www.gruenderszene.de | www.internetszene.at | www.innovation.at 

CROWDFUNDINGCROWDFUNDINGCROWDFUNDING
FINANZIERUNG LEICHT GEMACHT?


